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Gapet mellan grannar bestar - "Om det ar
nagot Sverige misslyckas med ar det att ta
vara pa grannpotentialen”

Svensk Fastighetsformedlings arliga trendrapport slar fast att gapet mellan
grannar bestar. Hela 6 av 10 moter bara sina grannar i forbifarten och ingen
positiv utveckling har skett under aret som gatt. | vagen for sociala och
hjdlpsamma grannskap star en radsla for pinsamhet och att vara till besvar.
Men potentialen for starkare grannrelationer ar stor och vagen dit ar bara en
hdlsning bort, menar Jennie Skogsborn Missuna, CXO pa Svensk
Fastighetsformedling.



Grannrelationer ar mer ar bara trevligt, de ar ocksa avgorande for hur val vi
trivs i vara hem. | Svensk Fastighetsformedlings nya trendrapport
framkommer att den viktigaste faktorn for att man ska trivas i sitt hem ar
trygghet, och 7 av 10 svarar att kanslan av trygghet kan starkas genom
grannrelationer. Fler an halften uppger aven att de kan minska kanslor av
ensamhet och 6ka kanslan av tillhorighet. Trots detta ar det fa som har
kontakt med sina grannar idag. Rapporten visar att det svenska granngapet
bestar - 6 av 10 kommer endast i kontakt med sina grannar nar de gar om
varandra i bostadsomradet eller trapphuset.

- Det ar tydligt att det finns en stor outnyttjad grannpotential. Genom mer
kontakt med vara grannar kan ensamheten minska och trygghet oka. Allt
borjar med ett enkelt hej, det ar inte svarare an sa, sager Jennie pa Svensk
Fastighetsformedling.

Trots granngapet visar rapporten att viljan for hjalpsamma grannskap ar stor.
Pa fragan om vad man kan tanka sig att hjalpa en granne med - utover de
vanliga tjdnsterna som att ta in posten eller vattna blommorna - svarar hela
7 av 10 att de skulle lana ut verktyg ar en granne - men bara 3 av 10 gor det
idag.

- Vi ser ett tydligt gap mellan manniskors installning och handling nar det
galler att hjalpa grannar. Det finns manga individer som garna hjalper sina
grannar med bade det ena och det andra om de bara far fragar. Exempelvis
kan 3 av 10 till och med tanka sig att halla en hemlighet at en granne, sager
Jennie.

Fa tar dock forsta steget och det ar radsla och pinsamhet som satter stopp.
De framsta hindren for att be en granne om hjalp ar att man inte vill stora
eller vara till besvar (41%), eller att det kanns obekvamt eftersom man inte
kanner varandra (20%).

- Kanske har det att gora med den svenska mentaliteten kring
sjalvstandighet och respekt for andras privatliv. Jag minns att jag inte ville
gor for mycket vasen av mig nar jag var nyinflyttad. Sen borjade jag halsa pa
alla jag motte i trappen och en dag knackade en granne pa min dorr, han
skulle resa bort och ville att jag skulle fa hans blomma i stdllet for att den
skulle vissna. Det blev borjan pa en lang vanskap och varfor han valt att
knackat pa just min dorr berodde pa att jag alltid halsat nar vi sags. Tank vad
ett litet hej kan gora, avslutar Jennie.



Tre enkla tips pa hur du kan ta vara pa grannpotentialen utifran de viktigaste
egenskaperna manniskor soker hos en granne:

1. Smaprata - Vaga prata med dina grannar, den allra viktigaste
egenskapen som manniskor vill se hos en granne ar en trevlig
person som man kan smaprata med (36%).

2. Visa hdnsyn - Aven om ni stdnger dérren om er sd kanske ni
delar tak eller tradgard med en granne, glom inte bort att visa
hansyn, den ndst mest eftertraktade egenskapen ar en lugn
granne (30%).

3. Var hjalpsam - Star grannen med matkassar upp till 6ronen kan
det vara lage att fraga om de behdver en hjalpande hand. En
hjalpsam person som man kan lita pa for att fa hjalp ar den
tredje viktigaste egenskapen man soker hos sina grannar (17%).

Om rapporten

Rapporten har skrivits i samarbete med Prime & United Minds. En
riksrepresentativ undersokning gjordes med 1136 respondenter fran den
svenska allmanheten under april 2024, av Nepa.

Om Svensk Fastighetsformedling

Svensk Fastighetsformedling ar Sveriges storsta rikstackande och oberoende
madklarkedja. Det innebar att vi kanta tillvara pa vara kunders intressen helt
utan paverkan fran banker eller forsakringsbolag. Vi ar experter pa den lokala
bostadsmarknaden med 230 bobutiker och 1 200 medarbetare runtom i hela
landet. Bobutikerna drivs av kedjans 200 delagare och flera ar i rad har
foretaget utsetts till en av Sveriges mest attraktiva arbetsgivare. Under 2023
formedlade Svensk Fastighetsformedling cirka 20 000 bostader till ett varde
av 51 miljarder kronor. | dver 80 ar har vi fatt folk att kanna sig hemma, vilket
faktiskt gor oss till landets aldsta maklarkedja.
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